TOP-BOUTIQUEN
FUR OYSTER-FONDS

iM Global Partner hat im Mai 2020 die
OYSTER-Fonds von der Bank Syz ge-
kauft und nun eine Qualititsoffensive
gestartet. Das Ziel: Investoren auch in
der Schweiz den Zugang zu bisher nicht
erhiltlichen Top-Managern mit starken
Uberzeugungenund erfolgreichen Track
Records zu ebnen.

Blickt man auf das Jahr 2020 zurtick, mé-
gen die Turbulenzen auf den ersten Blick
ein Hartetest fir aktive Vermégensverwal-
ter gewesen sein. Wiahrend einige Asset

Manager frither eine Underperformance
auf geringe Marktschwankungen zuriick-
fihrten, schien es dieses Jahr mit der nach
oben geschnellten Volatilitaten auch nicht
besser geklappt zu haben. Blickt man hin-
gegen hinter die Kulissen, ist das aktive Ma-
nagement noch lange nicht tot - ganz im
Gegenteil.

Eine Elite-Gruppe erstklassiger Asset-Ma-
nagement-Boutiquen hat auch 2020 iiber-
zeugende Leistungen erbracht. Dabei han-
delt es sich meist um unabhiangige und un-
ternehmerisch arbeitende Hauser, bei de-

nen die Interessen der Portfoliomanager
und der Unternehmenseigner im Einklang
stehen. Ein Argument, das fiir Anleger nicht
zu unterschétzen ist.

«Viele der Top-Boutiquen haben bereits
tber Jahrzehnte hinweg und auch 2020
oft abseits der éffentlichen Wahrnehmung
sehrerfolgreich Alpha erwirtschaftet. Die-
se talentierten Manager haben durchaus
Gemeinsamkeiten: Sie sind sehr speziali-
siert, verwalten ihre Portfolios effizient un-
ter jeglichen Marktgegebenheiten, setzen
ihre Uberzeugungen flexibel um und agie-
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ren sehr langfristign, so Philippe Couvre-
celle, Griinder und CEQ des seit 2015 ak-
tiven globalen Asset-Management-Netz-
werks iM Global Partner. Und dieser Un-
terschied ist entscheidend fur Qualitat,
Profitabilitat und Performance fiir die Kun-
den.

Gleichzeitig haben Boutiquen aber auch
mit Herausforderungen zu kdmpfen: So
sind sie im Vertrieb oft nicht schlagkraf-
tig genug, um nachhaltig zu wachsen. Zu-
dem limitieren bisweilen die verfiigbaren
Ressourcen die unternehmerische Weiter-
entwicklung. Hier setzen Couvrecelle und
sein 45-kdpfiges Team an. «Unser Ziel be-
steht darin, erstklassigen Boutiquen beim
Uberwinden dieser Probleme zu helfen, ihr
Potenzial zu entfesseln und sie mit Inves-
toren auf der ganzen Welt zu vernetzen.
Bei den Managern, die wir nach intensiver
Due Diligence als die Besten in ihrem Be-
reich erachten, sprechen wir vor, um uns
zu beteiligen.»

Uberzeugen statt kontrollieren

iM Global Partner gehtimmer Minderheits-
beteiligungen ein. «Wir wollen nicht kont-
rollieren, sondern tiberzeugen», so das Cre-
do. Heute ist das Unternehmen mit sechs
Investment-Boutiquen tber Minderheits-
beteiligungen von 20-45% verbunden. Er-
moglicht wurde dies durch Unterstiitzung

«Mit dem Erwerb der
OYSTER-Fondspalette
sowie Buros in Zurich

und Genf unterstrei-
chen wir die hohe
Bedeutung, die der
Schweizer Markt fur

iM Global Partner hat.»

Philippe Couvrecelle

von Kapitalgebern wie Amundi, Eurazeo
und Dassault/La Maison.

Die erste Beteiligung von 20 % ist iM Global
Partnerim Dezember 2015 beim amerikani-
schen Asset Manager Polen Capital einge-
gangen. Damals hatte der Manager fiir kon-
zentrierte Growth-Strategien ein verwalte-
tes Vermégen in Héhe von 7.5 Mrd. USD.
Bezogen auf die Beteiligungsquote wies iM
Global Partner somit fiir 2015 1.5 Mrd. USD
an Assets aus. Inzwischen sind mit Unter-
stiitzung des Ankeraktionars Eurazeo Betei-
ligungen an fiinf weiteren exzellenten Bou-
tiquen hinzugekommen: Dolan McEniry Ca-
pital, Sirios Capital Management, Dynamic

Dynamische Entwicklung von iM Global Partner

4. November 2013
Philippe Couvrecelle
griindet iM Square
Limited, heute

iM Global Partner

Juni 2015

Erste Finanzierungs-
runde mit Amundi,
Eurazeo, La Maison
& Dassault

Maison & Dassault

Beta investments, Scharf Investments und
Zadig Asset Management.

Trends 2021: Indexprodukte und
High-Conviction

2020 war erneut ein gutes Jahr fiir vie-
le Boutiquen. So hat Polen Capital, Ma-
nager fir konzentrierte globale und US
Growth-Aktien, bis Ende September in der
Polen Focus Growth-Strategie eine Rendite
von 21.8% erzielt - dies gegentiber 5.6 % des
S&P 500.Dasin Boca Raton, Florida, ansés-
sige Unternehmen verfiigt Giber einen wie-
derholbaren robusten Anlageprozess, der
tber 40 Jahre hinweg weiterentwickelt wur-
de. Seit Beginn der Beteiligung von iM Glo-
bal Partner an Polen Capital konnten diese
ihre Assets von 7.5 Mrd. USD auf iiber 50
Mrd. USD steigern.

Eine weitere herausragende Boutique ist
die in Luxemburg ansissige Zadig Asset
Management, die erste europaische Betei-
ligung von iM Global Partner. Die Memnon
European Equity-Strategie ging in den ers-
ten neun Monaten des Jahres 2020 zwarum
6.9%' zuriick, aber weniger als der MSCI Eu-
rope Index ex UK (-7.9%). Langerfristig be-
trachtet hat die stilneutrale Strategie seit
ihrer Lancierung im Februar 201 eine jahr-
liche Rendite von 8.6%' erzielt, verglichen
mit der Rendite des MSCI Europe-Index
ex UK von 5.9%. Zadig investiert in der Re-

Juli 2016 Q2 2017 September 2018 Mai 2020 Oktober 2020
Zweite Finanzie- Vertriebsstart Eurazeo wird Akquisition OYSTER  SRI-Label fiir
rungsrunde mit Referenzaktionar Funds OYSTER Sustainable
Amundi, Eurazeo, La 1.8 Mrd. USD* Europe

Dezember 2015 November 2016 Juli 2018 September 2018 April 2019 Januar 2020
Akquisitionen/ _ —, AN A\ 7 ~
Minderheits- p?a'fp'-':tui e Dalan Mcliniry *Siriosu I, e SCHARF @ L\DI(’
beteiligungen US&Glob. Growth Eq.  US-Credit US Long/Short Equity  Liquid Alternatives  US Value-Aktien Aktien Europa

7.5 Mrd. USD 5.8 Mrd. USD* 2.3 Mrd. USD* 250 Mio. USD* 3.4 Mrd. USD* 1.5 Mrd. USD*
Assets under 2015 2016 2017 2018 2019 Oktober 2020
Management 1.5 Mrd. USD 4.9 Mrd. USD 6.3 Mrd. USD 7.3 Mrd. USD 11.7 Mrd. USD ~18 Mrd. USD

* Verwaltetes VermSgen zum Zeitpunkt der Akquisitionen relativ zur Beteiligungsquote (Daten per Oktober 2020).
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Aktiv verwaltete Strategien von langjihrig erfahrenen Teams mit starken Uberzeugungen (Auswahl von www.imgp.com)

Fondsname, Strategie, Manager
OYSTER Sustainable Europe
Nachhaltige Aktien Europa

Zadig Asset Management

OYSTER US SMID Comp Growth
Small & Mid-Cap US Quality Growth
Polen Capital

Kernpunkte

« High-Conviction Nachhaltigkeits-Strategie (ISR-SRI-Label)
« Fokus auf Unternehmen, die UN Sustainable Development Goals adressieren

Gewinnwachstum

« Outperformance dank robustem Anlageprozesses
- 30 Jahre Track Record im Verwalten von US Quality Growth-Aktien
- Langfristige Strategie mit Fokus auf Qualitdtsunternehmen mit tiberdurchschnittlichem

- Bewahrte Strategie ist jetzt auch fiir Small- und Mid-Caps verfiigbar

OYSTER US Value
Large-Cap US Quality Value
Scharf Investments

lassigen Ertragen und solidem Wachstum

« High-Conviction Quality Value-Aktienstrategie mit 25 Jahren Track Record
« Fokus auf Titel mit asymmetrischem 30% Upside - 10% Downside-Kurspotenzial, zuver-

« Beste Sharpe Ratio in der Kategorie US Large Cap Value (eVestment)

OYSTER Japan Opportunities
All-Cap Blend Japanese Equities
Eurizon Asset Management
OYSTER US Core Plus

US Credit

Dolan McEniry

Record

- Stil- und sektorneutrale Strategie fiir japanische Aktien
« Beriicksichtigung von ESG-Kriterien (weniger als die Halfte der CO2-Intensitat als der Markt)
« Schutz gegen mégliche erhebliche Rotationen bei japanischen Aktien

- Fokussierte Value-Strategie fiir US-Unternehmensanleihen mit mehr als 20 Jahren Track

- Robuster und wiederholbarer Anlageprozess mit Fokus auf Free-Cash-flow-Analyse

- Beste Sharpe Ratio seit Lancierung der Strategie (1997)

gelin 25 kontinentaleuropaische Large- und
Mid-Cap-Unternehmen, welche die besten
Ideen der Portfoliomanager reprasentieren.

Ein wichtiger Meilenstein beim Aufbau des
internationalen Netzwerks war im Mai die-
ses Jahres der Erwerb der OYSTER-Fonds-
palette von der Bank Syz. Seitdem delegiert
iM Global Partner im Rahmen einer Qua-
litatsoffensive das Management einzelner
Fonds an ausgewéhlte Boutiquen. Fiir In-
vestoren hierzulande heisst das: Bisher nicht
zugangliche, langjahrig ausserordentlich er-

Philippe
Couvrecelle
Griinder und
CEO von

iM Global

Partner.

folgreiche Strategien sind nun tiber UCITS-
Fonds direkt investierbar. «Das lasst Schwei-
zer Anleger tatsachlich aufhorchen», so Tho-
mas Schwere, fiir die Deutschschweiz und
Liechtenstein zustandiger Distribution Di-
rector, der infolge der OYSTER-Akquisi-
tion von der Bank Syz zu iM Global Part-
ner gestossen ist. «<Wir konzentrieren uns
in erster Linie auf professionelle Anleger
wie unabhingige Vermégensverwalter so-
wie Fondsselektoren von Family Offices,
Banken und Versicherungen. Und gerade
im Geschaft mit Vermégensverwaltern und
im Private Banking sehen wir eine Polarisie-
rung der Nachfrage: Indexprodukte einer-
seits und wirkliche aktiv verwaltete Fonds
beziehungsweise High-Conviction-Strate-
gien anderseits.»

Dass die Schweiz fiir iM Global Partner
ein Schlusselmarkt ist, zeigt sich auch da-
rin, dass das Unternehmen mit zwei Biiros
vertreten ist. So wird Thomas Schwere von
Jodo Aguiar unterstitzt, der als Distribution
Director aus Genf heraus die Westschweiz

und das Tessin betreut.

1 Nach Gebiihren

Thomas
Schwere
Distribution
Deutsch-
schweiz &
Liechtenstein,
iM Global

Partner, Zirich.

Jodo Aguiar
Distribution
Westschweiz &
Tessin,

iM Global

Partner, Genf.
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